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THE BIG CHEAT SHEET FOR
CREDIT PROFESSIONALS

Mastering Data and Scoring in 2023 and Beyond
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Credit Risk Data Trends

e Geavanceerde analyses en
machine learning.

¢ Integratie van alternatieve
gegevensbronnen.

¢ Real-time monitoring voor het
detecteren van wanbetalingen.

¢ Focus op cyberbeveiliging.

Overweging van ESG-factoren.

Checklist Laat- en
Wanbetalers

Gelukkig zijn er signalen die je
kunnen helpen om laatbetalers en
wanbetalers op tijd te herkennen.
Combineer de onderstaande
checklist met D&B Credit om je
bedrijf te beschermen.

Je moet letten op:

[ Een negatieve uitkomst van de
kredietcontrole van de klant.

[ Veranderingen in het
management van de klant.

[¥ Negatieve publiciteit waarbij de
klant betrokken is.

[¥ Steeds vaker voorkomende
vertraagde betalingen.

[¥ Een plotselinge afname in de
kredietwaardigheid van de klant.

Top 5 uitdagingen voor
Credit Risk Managers

Mijn DSO is te hoog en oninbare
vorderingen.

Onjuiste facturatie.
Klantacceptatie duurt te lang.

Ontbreken van inzicht in risico's
binnen de bedrijfsstructuur van
de klant.
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Niet in staat zijn om een
kredietbeleid te verankeren.

UBO
Kies de juiste partners om je
reputatie te beschermen, te
voldoen aan regelgeving en
risico's te beperken. Ontdek de
Ultimate Beneficial Owner (UBO)
voor transparantie, vertrouwen en
geinformeerde besluitvorming in
langdurige zakelijke relaties.

Voordelen Credit Risk Data Integratie

47 %
verbeterde
prestaties

Oplossingen

Financiéle professionals die
gebruikmaken van onze data en
analyses hebben ervaren:

Het identificeren van ‘false
negative’ hoogrisico-
accounts als goed
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Verminderde DSO Nauwkeurigheid van
voorspellingen

Betere prestaties

Voorspellingsgestuurde workflows

Credit Risk Dataproces
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"DSO verminderd
met 7 dagen door
D&B-oplossingen."

Voorzichtig
ondernemerschap

Onzekere tijden vragen om een
meer voorzichtige benadering van

ondernemerschap. Maar hoe doe je
dat precies? Hier zijn 9 tips:

Volg het economische nieuws
nauwlettend.

9 Houd een strakke administratie bij.

Start een dialoog op met
klanten die niet op tijd betalen.

@ Bouw reserves op.

o Versterk de relatie met je
leveranciers.

@ Evalueer nieuwe klanten.
o Evalueer je klantenportefeuille.
() Voorkom ergere uitkomsten.

Onderneem actie en verken een
breed scala aan mogelijkheden!
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Nieuwe klant Verificatie i Credit Risk Kredietresultaten
van identiteit Verwerking Automatisering




